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Luôn có quá nhiều việc phải làm và bạn không bao giờ có đủ thời gian cho tất cả

Sáng thứ Hai, bạn vừa ngồi vào bàn làm việc với tách cà phê và mở máy tính để bắt đầu ngày mới.
Hãy cùng xem những việc bạn cần làm:

Bạn cần tìm kiếm khách hàng tiềm năng, sàng lọc và liên hệ với họ.
Bạn có 4-5 buổi demo đã được đặt lịch trong ngày.
Hãy nhớ rằng bạn cần cập nhật CRM sau mỗi cuộc gọi.
Ngoài ra còn có email, đề xuất và tài liệu bạn cần phải xử lý.
Và trên hết, bạn cần đàm phán giá cho một giao dịch chuẩn bị chốt.

Tất cả những việc đó có thể tốn RẤT NHIỀU thời gian của bạn:

thời gian dành cho tạo
khách hàng tiềm năng

thời gian dành cho việc
viết email chào hàng

thời gian dành cho
công việc CRM

thời gian dành cho
phân tích giá

10-15%

●
●
●
●
●



Nhìn lại một ngày, bạn đã dành bao nhiêu thời gian
cho những công việc kể trên?

Hãy tưởng tượng nếu bạn có thể giành lại một phần thời
gian đó. Quy trình bán hàng của bạn sẽ hiệu quả hơn đến
mức nào? Bạn có thể chốt thêm bao nhiêu giao dịch? May
mắn thay, với sự phát triển của AI, các công cụ đã được
tạo ra để hỗ trợ con người trong quy trình bán hàng, tối
ưu hóa thời gian hiệu quả và giúp bạn chốt giao dịch.

Có hàng trăm công cụ bán hàng AI ngoài kia, nhưng vì
thời gian là vàng bạc, chúng ta thì luôn có giới hạn.
Similarweb đã thu hẹp danh sách xuống còn 4 công cụ AI
hàng đầu sẽ tối ưu hóa quy trình làm việc để tạo khách
hàng tiềm năng, viết email, gọi điện và đàm phán hợp
đồng - để bạn có thể tập trung vào việc tăng lợi nhuận.

Luôn có quá nhiều việc phải làm và bạn không bao giờ có đủ thời gian cho tất cả



Truy cập tool tại → 
https://dash.oppwiser.com/register/ 
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Thu hút và sàng lọc khách hàng tiềm năng

Dù bạn đang tìm kiếm khách hàng tiềm năng, sàng lọc
hay quản lý họ - bạn đều cần thời gian!

Nhưng có một công cụ AI đáng tin cậy có thể giúp cải thiện quy
trình tạo khách hàng tiềm năng của bạn: AI Lookalike
Company Finder của Oppwiser. Công cụ này sở hữu cơ sở dữ
liệu hơn 60 triệu công ty và 45 tỷ tín hiệu người mua để phân
tích, cho phép bạn tìm thấy những khách hàng tiềm năng
hoàn hảo cho doanh nghiệp của mình. Thuật toán AI của công
cụ này phát hiện ra các công ty tương tự với khách hàng hiện
tại của bạn và cung cấp điểm tương đồng, vì vậy bạn đã biết
họ sẽ là những khách hàng tiềm năng xứng đáng để nhắm
mục tiêu.

Công cụ này hoạt động như thế nào?

Trong platform, bạn gửi thông tin về một khách hàng hiện tại
hoặc công ty bạn quan tâm và chỉ trong vài giây, bạn có thể tìm
thấy các công ty tương tự. Bạn thậm chí có thể xem các chi tiết
như ngành nghề, số lượng nhân viên, trụ sở chính và trang web
của công ty. Với hàng trăm bộ lọc có sẵn, bạn luôn có thể tìm
thêm một khách hàng tiềm năng nữa. AI Lookalike Company
Finder được thiết kế để loại bỏ việc đoán mò, vì vậy bạn có thể
tập trung hơn vào việc tạo ra lời chào hàng hoàn hảo cho khách
hàng tiềm năng tiếp theo của mình.

https://dash.oppwiser.com/register/
https://dash.oppwiser.com/register/
https://dash.oppwiser.com/register/
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Liên hệ khách hàng tiềm năng

Cách SAM hoạt động: Giả sử bạn là Giám đốc bán hàng tại một
công ty thanh toán đang cố gắng biến REVOLVE, một thương hiệu
thời trang hàng đầu, trở thành khách hàng mới. Khi bạn kiểm tra
trang web của họ và mở tiện ích của Similarweb, bạn sẽ nhận
được thông báo sau về REVOLVE để thu hút sự chú ý của họ và
thêm nó trực tiếp vào email của bạn:

"Lượt xem trang web của bạn đang tăng lên, nhưng một số đối thủ cạnh
tranh như Free People và Saks Fifth Avenue đang dẫn đầu. Để duy trì
cạnh tranh trong lĩnh vực thương mại điện tử đòi hỏi trải nghiệm thanh
toán liền mạch để chuyển đổi nhiều lượt truy cập thành doanh số hơn."

Với SAM, bạn có được những cold email dễ thực hiện, thu hút sự
chú ý và thực sự mang tính cá nhân.

Một điều khó khăn lớn với cold email và cuộc gọi chào hàng
là khía cạnh cá nhân hóa. Làm thế nào để bạn biết email của
mình tạo ra sự khác biệt giữa hàng loạt email bán hàng mà
khách hàng tiềm năng nhận được? Hoặc làm thế nào để bạn
biết liệu bạn có đang gửi cho họ thông tin phù hợp hay
không? Bạn có đang liên hệ đúng lúc không?

Rất may, đã có một công cụ AI chuyên dụng là Similarweb
Sales AI Module (SAM). SAM giúp bạn tạo email tùy chỉnh
(và thậm chí viết hộ bạn!) bằng cách sử dụng các điểm dữ
liệu độc đáo từ tiện ích mở rộng Similarweb Sales
Intelligence, được điều chỉnh theo khách hàng tiềm năng
của bạn và đối thủ cạnh tranh của họ. Tiện ích mở rộng cung
cấp dữ liệu chi tiết về trang web của khách hàng tiềm năng,
bao gồm lượt xem trang, khách truy cập duy nhất và khách
truy cập hàng tháng, được so sánh với các trang web của đối
thủ cạnh tranh và tiêu chuẩn của ngành.

Truy cập tool tại → 
https://account.similarweb.com/journey/registration/ 

https://dash.oppwiser.com/register/
https://dash.oppwiser.com/register/
https://account.similarweb.com/journey/registration/
https://account.similarweb.com/journey/registration/


Cuộc gọi sales

Bạn đã bao giờ rơi vào tình huống đang trong cuộc gọi bán
hàng với khách hàng tiềm năng và hoàn toàn bị phân tâm bởi
việc ghi chú? Hoặc thấy bản thân mình nghĩ, "Mình đã hỏi câu
đó chưa nhỉ?" Đã bao nhiêu lần bạn muốn đập chiếc bàn phím
sau khi dành quá nhiều thời gian quý báu để cập nhật CRM?

Chắc hẳn là rất nhiều lần rồi, phải không?

WINN.AI đến để giải cứu cho bạn và những cuộc gọi của bạn!
Công cụ bán hàng AI này sẽ tham gia cùng bạn trong các cuộc
gọi ảo, giúp bạn tập trung và không bị phân tâm bởi bất cứ
điều gì.

WINN.AI theo dõi cuộc trò chuyện của bạn theo thời gian thực,
cho biết những điểm nào đã được đề cập và những điểm nào
còn lại cần được giải quyết. Giải pháp AI này cũng nắm bắt
phản hồi của khách hàng tiềm năng, phân tích chúng theo
MEDDIC, BANT hoặc bất kỳ sổ tay hướng dẫn tùy chỉnh nào khác
mà bạn sử dụng, sau đó tự động đồng bộ hóa chúng với CRM
của bạn. Nó thậm chí còn sử dụng dữ liệu đó để tạo email tiếp
theo được cá nhân hóa mà bạn có thể gửi ngay sau cuộc gọi.

Dùng thử miễn phí tại → 
https://app.winn.ai/auth/signup 

https://app.winn.ai/auth/signup


Tối ưu giá bán

Việc tạo ra một chiến lược giá tùy chỉnh cho mỗi khách hàng là một công việc tẻ nhạt, đầy thách thức và nhiều khi rất căng
thẳng. 

Khó khăn lớn nhất với việc tối ưu hóa giá là nắm được dữ liệu hiện có và chuẩn bị để sẵn sàng sử dụng. Đã đến lúc Vendavo
và giải pháp AI của họ ra tay (và chốt sale!). Vendavo hỗ trợ đàm phán cũng như hướng dẫn về chiến lược giá để đạt lợi nhuận
kịp thời, đồng thời nâng cao tỷ lệ thắng của bạn bằng cách đề xuất các cơ hội bán chéo và bán thêm, tập trung vào khách
hàng dựa trên các dữ liệu giao dịch thời gian thực.

Giải pháp AI của Vendavo phân tích danh mục khách hàng của bạn, các giao dịch mua và sau đó nhóm  từng phân khúc. Trên
cơ sở đó, nó có thể đưa ra các khuyến nghị cho người bán (về giá cả, sản phẩm và tính năng) cho các cuộc đàm phán trong
tương lai với khách hàng. Vendavo cho phép đội ngũ bán hàng của bạn tăng doanh số, giảm nỗ lực bằng cách giảm thời gian
tìm kiếm các chiến thuật giá phù hợp nhất cho từng khách hàng.

Truy cập tool tại → https://www.vendavo.com/ 

https://www.vendavo.com/
https://www.vendavo.com/


Hãy tối ưu quỹ thời gian của bạn!

AI có thể xử lý những công việc nặng nhọc trong công việc bán hàng hàng ngày: Oppwiser tìm kiếm
khách hàng tiềm năng, Similarweb soạn thảo email, WINN.AI hướng dẫn bạn trong các cuộc gọi và
Vendavo thực hiện việc định giá cho bạn.

Bây giờ, đến lượt bạn đưa những công cụ này vào hoạt động và tiết kiệm thời gian cho bản thân!

Tăng tốc và tạo ra doanh thu bứt phá! Liên hệ ngay


